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Målsætning



3

Aftenens program
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FUNDRAISEREN og FONDE.DK

• Startede i 2010

• Skolekammerater

• Ingen forudsætninger for at arbejde 

med fundraising

• Learning by doing – du kan også 

lære/blive bedre til det
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Hvad vil DU gerne have 
ud af oplægget?

Ø V E L S E



6

F o n d s l a n d s k a b e t  i  2 0 2 4
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Paradigmeskift

T r a d i t i o n e l  f i l a n t r o p i K a t a l y t i s k  f i l a n t r o p i

S t r a t e g i s k  f i l a n t r o p i
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Nordea-fonden
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Hvor mange 
midler uddeles?
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Professionalisering og 
organisering af fonde
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Professionalisering og 
organisering af fonde

Kilde:  Fondenes videnscenter og Danmarks Statistik 2023
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Hvor mange 
ansøgninger?
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Antallet varierer MEGET fra fond til fond

• Fra 20-30 ansøgninger hos de mindste fonde

• Til 7-8.000 ansøgninger hos de større fonde

• Mange små fonde MANGLER ansøgninger

• De fleste større fonde mangler IKKE ansøgninger

Antal ansøgninger…
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Hvor mange %
får støtte?
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Hitraten er meget forskellig fra fond til fond

Egmontfonden: 1,7% i 2021

Bornholms Sparekasses Gavefond: 87 % i 2021

Ole Kirks Fond: 40% (253 ud af 624 ansøgninger) i 2022

Hartmann fonden: 7 ansøgninger ud af 99 til Sociale og Humanitære Formål i 2023

Den samlede anslåede hitrate i Danmark er ca. 15%

Hitrate



17

H v a d  g i v e s  d e r  p e n g e  t i l ?
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Postulat??

Der er ALTID
penge til det
gode projekt!
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Vinkling til et godt og støtteværdigt projekt

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•
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Hvad giver fondene/puljerne til og hvorfor?

•

•

•

•

•

•

•

•

•
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D e n  g o d e  a n s ø g n i n g g
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Overhold formalia! 
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Den mest simple arbejdsproces – trin for trin

1. Start med at lave din one-pager

2. På baggrund af one-pager laver du en skitse til en aktivitetsplan

• Hvilke aktiviteter skal udføres før projektet kan realiseres?

3. På baggrund af one-pager og skitsen til en aktivitetsplan laver du et budget

• Hvis du skal gennemføre alle aktiviteterne, hvad koster det så?
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Den ”perfekte” one-pager

✓ Hvorfor er dit projekt vigtigt (kernefortælling)?

✓ Hvem er projektet vigtigt for (dokumenter behovet)?

✓ Hvordan vil projektet løfte problemstillingen (aktiviteter)?

✓ Hvad det vil koste (budget og finansiering)?

✓ Hvorfor er din organisation den rette til at løse opgaven?
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Ansøgningsmaterialets omfang

Følgebrev/
ansøgning

1  s i d e

Projekt-
beskrivelse

M a x .  5  s i d e r

Budget- og 
finansiering

1  s i d e s  o v e r b l i k

Relevante
bilag

P a s  p å  a n t a l !
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•

•

•

•

•

•

•

•

Bilag



27

Idrætsforening søger til LED-lys på stadion

Vores stadion har i flere år haft problemer med de gamle glødepærer. Pærerne, som i øvrigt giver et 
dårligt lys, er dyre at vedligeholde og endnu dyrere i drift. Det er en uholdbar løsning, som vi er nødt 
til at forholde os til, hvis vi fortsat skal kunne tilbyde fodbold hele året og i de mørke timer. Midlerne i 
vores frivilligt drevne forening er små og vi er derfor afhængige af eksterne midler for at kunne 
realisere vores projekt. 

Formålet for os som forenign er at gå forrest og omstille vores utidssvarende belysning til moderne, 
energibesparende og miljøvenlig LED-belysning, som vil gøre det mere attraktivt at spille fodbold hos 
os og desuden spare os for en unødig høj driftsøkonomi. Fodboldbanen vil med den nye belysning 
naturligvis også kunne bruges til andre aktiviteter og af andre målgrupper. 
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Egenfinansiering – husk den usynlige
økonomi

V æ r d i e n  a f
e g e t  a r b e j d e

F r i v i l l i g  
a r b e j d s k r a f t

E k s i s t e r e n d e  
a k t i v i t e t e r

P e n g e L o k a l e r ,  
b y g g e g r u n d

m v .
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Opgørelse af frivillige timer
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•

•

•

•

•

•

•

Små Store
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Kernefortællingen er vigtig
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Ingen kernefortællnig

Vi er en fattig fodboldklub med en dårlig økonomi. Vi har ingen sponsorer og der er kun få, som vil
være frivillige. Kommunen vil heller ikke støtte os, selvom vi tit spørger dem om penge.

Vi mangler penge til rigtig mange ting i vores klub. Vores bedste drengehold, som vi satser meget
på, vil gerne have helt nyt spilletøj og træningssæt som dem i de rige naboklubber også har. Så kan
pigeholdet i samme aldersgruppe arve drengenes tøj fra sidste år.

Derfor søger vi jer om så mange penge som muligt og gerne 30.000 kr. til at købe nyt tøj. Hvis I
giver os et mindre beløb, så køber vi nok noget billigere tøj.
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Kernefortællingen - WHY

I foråret 2021 startede vi i Silkeborg KFUM et U10 pigehold op, hvor min datter spiller og jeg er
træner. Det gjorde vi, fordi en del piger i forlængelse af corona-isolation havde et stort ønske om at
komme ud og bevæge sig sammen med veninderne. I løbet af få måneder blev det en kæmpe
succes, og siden sommeren har de spillet sammen som U11. På holdet er der nu 22 piger fra 5
forskellige skoler i byen, og de har et virkeligt godt sammenhold.

Desværre spiller de i tidligere drengeholds gamle aflagte spilletrøjer, og det giver en del
udfordringer med forkerte størrelser, slidte trøjer, uens trøjer og en manglende samhørighed og
identitet. Derudover føler de ikke helt, at de er gode nok, fordi de ikke har nye trøjer at spille i.
Økonomien i klubben er grundet corona-situationen ikke særligt god, og der er ikke råd til nye
trøjer. Men vi 3 i trænerteamet ved, hvor stor en forskel det ville gøre for pigerne at kunne spille i
ens, nye og pige-spilletrøjer, så vi søger derfor KV-fonden om økonomisk støtte til køb af nye og ens
spilletrøjer til pigerne jf. vedlagte tilbud
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Tag selv 
dialogen

Undgå at sende eksterne konsulenter i 
byen for at tage møder og telefonsamtaler 
med fondene. 

Det underminerer troværdighed og 
respekt.

Fonde vil tale med ‘hestens egen mund’…
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Bedste kontaktform?

Telefonopkald

Fordele og ulemper?

E-mail

Fordele og ulemper?
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Hvorfor er forarbejde og det rette match vigtigt?
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Ikke alle ønsker indledningsvis dialog:
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F i n a n s i e r i n g s k i l d e r
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Tilskudsmuligheder

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

•

https://fondenesvidenscenter.dk/fonde-i-tal/oversigt-over-de-100-stoerste-fonde
https://fondenesvidenscenter.dk/fonde-i-tal/oversigt-over-de-100-stoerste-fonde
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Nordea-fonden
https://nordeafonden.dk

https://nordeafonden.dk/
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Færch Fonden
https://www.faerchfonden.dk

https://nordeafonden.dk/
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DIF og DGI’s foreningspulje
https://www.dgi.dk/foreningsledelse/medlem-af-dgi/medlem-af-dgi/medlemsfordele/soeg-dif-og-dgi-s-foreningspulje

https://www.dgi.dk/foreningsledelse/medlem-af-dgi/medlem-af-dgi/medlemsfordele/soeg-dif-og-dgi-s-foreningspulje
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Spar Nord Fonden
https://www.sparnordfonden.dk

https://www.sparnordfonden.dk/
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Lokale og Anlægsfonden
https://www.loa-fonden.dk

https://www.loa-fonden.dk/
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Friluftsrådet
https://friluftsraadet.dk/tilskud-til-friluftsliv

https://friluftsraadet.dk/tilskud-til-friluftsliv
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Tuborgfondet
https://www.tuborgfondet.dk

https://www.tuborgfondet.dk/
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Velux Fonden – Aktive Ældre
https://veluxfoundations.dk/da/det-stoetter-vi/aktive-aeldre

https://veluxfoundations.dk/da/det-stoetter-vi/aktive-aeldre
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Realdania
https://realdania.dk

https://realdania.dk/
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Tryg Fonden
https://www.tryghed.dk

https://www.tryghed.dk/
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Kongehusets Fonde
https://www.kongehuset.dk/om-kongehuset/fonde-og-legater

https://www.kongehuset.dk/om-kongehuset/fonde-og-legater
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Thisted Forsikring (sponsor+fond)
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Sparekassen Thy fonden
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•

•

•

Kommunale puljer
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•

•

•

•

•

•

Lokale fonde og legater
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D e t  r e t t e  m a t c h
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Find det rette match

Bruttoliste over 
støttemuligheder

Benchmarking 
og netværk

Nyhedsbreve 
og alerts

Online 
databaser
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Fonde.dk
https://www.fonde.dk

https://www.fonde.dk/
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A f r u n d i n g
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”Opskriften” på succes

• Nedsæt en finansierings/fundraisinggruppe med forskellige kompetencer

• Skab et overblik over mulige og relevante projekter for jeres målgruppe

• Afhold workshop og find ud af, hvorfor projektet er vigtigt at realisere og for 

hvem?

• Lav en skarp one-pager og et budget og en finansieringsplan

• Lav en bruttoliste over mulige støtteydere

• Tag kontakt til relevante støtteydere og få en dialog

• Husk altid andre finansieringskilder: 

• Sponsering, Folkeaktier, Indsamling, Events, Kommunal støtte, Lån

• Stædighed/vedholdenhed betaler sig! 
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